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Klingt gut? 

Dann los.

• High-Tech Wir entwickeln neuartige Haptik-Sensoren für die Robotik 

• Team-Spirit  Im Startup zweier Familienunternehmen ist Ihre Mitarbeit besonders wichtig

• Benefits  Mobile Office, 30 Tage Urlaub, flexible Arbeitszeiten, 13. Gehalt

Vertriebsingenieur / Sales Engineer (w/m/d) im Startup 

Kraftsensorik für Medizintechnik und Robotik 

WARUM RESENSE?

1. Studium  Wirtschaftsingenieurwesen, Elektrotechnik oder vgl. (Master, MBA)

2. Hard Skills  Einschlägige Erfahrungen im Vertrieb, gute Kenntnisse Sensorik & Robotik

3. Soft Skills  Kommunikationsfähigkeit, Flexibilität, Lust auf breites Aufgabenspektrum

für die Resense GmbH in Klingenberg am Main (Mobile Office) 

• Akquise  Kundenbeziehungen in Academia und Industrie auf- und ausbauen

• Marktentwicklung  Zielanwendungen in der Medizintechnik und Robotik identifizieren

• Marketing  Produktportfolio auf internationalen Fachmessen vorstellen (20% Reisetätigkeit)

IHRE AUFGABEN

DAS BRINGEN SIE MIT

Ansprechpartnerin  

Christina Kraus
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